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ВВЕДЕНИЕ 

Цели и задачи 

Методика формирования требований, предпочтений, критериев отбора и оценки 

заявок участников (далее – Методика) разработана для формирования единого 

подхода к разработке требований, предпочтений, критериев отбора и оценки, 

применяемых для конкурентных процедур закупки (конкурс, аукцион, запрос 

предложений, запрос котировок). 

Область действия 

Методика обязательна для исполнения работниками ПАО «АЛРОСА-Нюрба», 

задействованными в процессе осуществления закупочной деятельности. 

Порядок утверждения, внесения изменений  

Методические рекомендации утверждаются, изменяются, признаются утратившими 

силу приказом генерального директора ПАО «АЛРОСА-Нюрба». 
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Термины и определения по тексту Методики формирования требований, 

предпочтений, критериев отбора и оценки заявок участников конкурентных 

процедур закупки используются в значениях, установленных Положением о 

закупках. 

СОКРАЩЕНИЯ 

ВНД – внутренние нормативные документы Заказчика. 

Заказчик – ПАО «АЛРОСА-Нюрба», для удовлетворения 

потребностей которого осуществляется закупка. 

Закон 223-ФЗ – Федеральный закон от 18.07.2011 № 223-ФЗ 

«О закупках товаров, работ, услуг отдельными видами 

юридических лиц». 

Общество – ПАО «АЛРОСА-Нюрба». 

Методика – методика формирования требований, предпочтений, 

критериев отбора и оценки заявок участников 

конкурентных процедур закупки. 

НМЦ – начальная (максимальная) цена договора (цена лота). 

НДС – налог на добавленную стоимость. 

Постановление 925 – постановление Правительства Российской Федерации 

от 16.09.2016 № 925 «О приоритете товаров 

российского происхождения, работ, услуг, 

выполняемых, оказываемых российскими лицами, по 

отношению к товарам, происходящим из иностранного 

государства, работам, услугам, выполняемым, 

оказываемым иностранными лицами». 

Субъект МСП – субъект малого и среднего предпринимательства. 
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1. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ 

 В документации о закупке по каждой проводимой закупке должны быть 1.1.

определены: 

а) требования, критерии отбора и порядок рассмотрения заявок на предмет 

соответствия таким требованиям (допуск к дальнейшему участию в 

закупке); 

б) предпочтения, критерии оценки и порядок оценки заявок участников в 

соответствии с критериями, включая выбранный подход к ранжированию 

заявок (оценка и сопоставление заявок). 

 Использовать требования либо критерии, не указанные документации о 1.2.

закупке, нельзя. 

 Для целей рассмотрения и оценки заявок различают требования и 1.3.

предпочтения
1
. 

 Требования должны выполняться обязательно; предпочтение может не 1.4.

выполняться, но его выполнение будет являться преимуществом данной 

заявки по сравнению с другими. 

 Требования должны содержать конкретные «пороговые» значения 1.5.

параметров, предъявляемых к продукции, участнику, условиям договора, 

документам, подтверждающим соответствие этим требованиям 

(необходимые либо, наоборот, неприемлемые значения – в том числе их 

диапазоны). Примеры указания «пороговых» требований к продукции: 

«…светильник должен иметь не менее 4 люминесцентные лампы 

мощностью не менее 75 Вт каждая…»; «угол раскрытия луча 

прожектора должен быть от 15° до 30°…»; «производительность насоса 

не менее 35 куб.м/час и не более 50 куб.м/час». 

 На основании требований формируются критерии отбора, которые 1.6.

используются при рассмотрении заявок: предложение, не соответствующее 

установленным требованиям, должно отклоняться. 

 Предпочтения могут: 1.7.

а) не содержать конкретные значения, но иметь заданное условие 

предпочтительности (пример: «чем больше, тем лучше», «чем меньше, тем 

                                                   
1
 В профессиональной среде иногда встречается другое определение, с тем же смыслом: под «требованиями» 

понимают «обязательные требования»; «предпочтения» понимаются как «желательные, но не обязательные 

требования». 
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лучше» и т.д.), связывающее значение измеряемого параметра с 

результатом измерения – баллом; 

б) выражаться в точных значениях (пример: наличие опыта поставки 

продукции сопоставимого характера и объема в количестве 10 и более 

договоров – 5 баллов; наличие опыта поставки продукции сопоставимого 

характера и объема в количестве от 5 до 9 договоров – 3 балла; наличие 

опыта поставки продукции сопоставимого характера и объема в 

количестве от 1 до 4 договоров – 0 баллов). 

 На основании предпочтений формируются критерии и порядок оценки и 1.8.

сопоставления заявок. Невыполнение предпочтений не может являться 

основанием для отклонения заявки, но при этом ухудшает результаты ее 

оценки. 

2. ТИПЫ ТРЕБОВАНИЙ И ПРЕДПОЧТЕНИЙ 

 Типы требований и предпочтений (далее – требования / предпочтения): 2.1.

а)  относительно продукции; 

б)  относительно цены и иных предлагаемых условий договора; 

в) относительно участника (включая требования к коллективному участнику 

закупки, субподрядчикам / соисполнителям); 

г)  иные требования / предпочтения, формируемые в зависимости от предмета 

закупки (в т.ч. требования к составу и оформлению заявок, условиям 

договора и т.д.). 

 В отношении состава и оформления заявок: могут применяться 2.2.

требования, предпочтения не применяются. 

3. ОБЩИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ПО ФОРМИРОВАНИЮ ТРЕБОВАНИЙ 

И ПРЕДПОЧТЕНИЙ 

 Каждое установленное требование / предпочтение должно быть 3.1.

обоснованным
2
 с целью недопущения необоснованного ограничения 

                                                   
2
 Следует учитывать, что любое требование / предпочтение может ограничивать конкуренцию, исключая или снижая 

вероятность победы участника закупки, в чьей заявке отсутствует подтверждение данному требованию / 

предпочтению. Необоснованность требований / предпочтений может привести к оспариванию закупки в 

антимонопольных и судебных органах, что, в свою очередь, приведет к продлению срока проведения процедуры 

закупки, возможному наложению штрафных санкций, аннулированию закупки. Законодательство не дает определения 

понятию "обоснованности (необоснованности)", поэтому в данной ситуации Заказчик должен руководствоваться 

ВНД, собственными опытом и знаниями. Согласование с соответствующими профильными специалистами и 

коллегиальное принятие решений (в том числе при утверждении документации о закупке) – один из рекомендуемых 

подходов для установления обоснованности требований и предпочтений. 
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конкуренции по отношению к участникам закупки. Требование является 

необоснованным, если: 

 оно не следует из норм законодательства, проектной 

документации, иного документа, содержание которого является 

по каким-либо причинам обязательным для исполнения; 

 оно не является очевидно общепринятым в силу наличия 

утвержденного стандарта или обычая делового оборота, то есть 

назначение такого требования является нормальной 

общепринятой практикой в аналогичных, независимых закупках 

(например, наличия не менее трех случаев такого требования, 

опубликованных в открытых источниках за предшествующий 

проведению данной закупки период, установленный Заказчиком);  

 оно не следует из других обоснованных и ранее установленных 

требований данной закупки; 

 отсутствует решение уполномоченных лиц Общества о 

необходимости такого требования (например, решение 

уполномоченного органа при осуществлении обязательного 

технического отбора продукции). 

 Требования / предпочтения не должны противоречить законодательству, 3.2.

Положению о закупках, ВНД, в том числе: 

а) техническим стандартам и политикам (если они приняты в отношении 

закупаемой продукции); 

б) условиям типового договора, применяемого по (к) конкретной закупке, 

исходя из ее предмета (при наличии типового договора); 

в) наборам типовых требований / предпочтений, обязательным для 

определенных видов продукции или процедур закупки (при наличии). 

 В отношении каждого требования / предпочтения, установленного в 3.3.

документации о закупке, необходимо указать наименование документа, 

который подтверждает соответствие такому требованию / предпочтению. 

Таким документом может быть декларация участника и/или 

соответствующий документ, выданный уполномоченным (третьим) лицом. 

 Не допускается устанавливать требования / предпочтения, по которым в 3.4.

ходе закупки не будет проводиться рассмотрение / оценка и 

сопоставление. 

 Требования / предпочтения устанавливаются с учетом предмета закупки и 3.5.

обстоятельств, при которых проводится закупка (крупность закупки, учет 

логистики доставки, вероятность наступления негативного последствия от 
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незаключения договора и оценка размера ущерба от наступления таких 

последствий, а также его неисполнения или ненадлежащего исполнения и 

т.д.) с соблюдением следующих принципов: 

а) требования / предпочтения в отношении участника должны следовать из 

предмета договора и условий, на которых закупается продукция; 

б) требования / предпочтения должны быть понятными, однозначными и 

полными (в расчете на квалифицированного поставщика): поставщик 

должен из требований и предпочтений извлечь необходимую и 

достаточную информацию для подготовки конкурентоспособного 

предложения;  

в) требования не должны быть избыточными (выше минимально необходимых 

для удовлетворения потребности Заказчика); предпочтения не должны 

приводить к завышению оценки заявки за счет бесполезных для Заказчика 

свойств; 

г)  требования / предпочтения должны учитывать установленные нормативы 

потребления Заказчика (при их наличии); 

д) требования / предпочтения должны быть измеряемыми в числовых 

значениях и/или в виде безальтернативных показателей (да / нет, наличие / 

отсутствие) – если возможно; 

е) при установлении требований / предпочтений должны использоваться 

общеизвестные (в том числе стандартные) показатели, термины и 

сокращения – если возможно; 

ж) к закупаемой продукции, особенности нахождения которой в обороте и/или 

требования к безопасности которой (в том числе к потребительской, 

промышленной, экологической) предусмотрены законодательством, 

требования должны устанавливаться в соответствии с существующими 

ограничениями. 

 Требования / предпочтения должны применяться к заявкам всех 3.6.

участников закупки в равной степени. 

 Требования / предпочтения должны быть сформулированы таким образом, 3.7.

чтобы участники закупки однозначно понимали, является ли данное 

условие обязательным (основание для отклонения заявки) или 

предпочтительным. 

Пример: из формулировки «Требование к срокам поставки: с 10 июня по 

03 августа (включительно). Предпочтительный срок поставки: 15 июня» 

следует, что область допустимых значений с 10 июня по 03 августа 

является требованием и, соответственно, заявки с предложениями 

поставки ранее 10 июня и позднее 03 августа будут отклонены. Дата 
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поставки 15 июня является предпочтительной и, соответственно, при 

оценке предпочтительности заявок по данному критерию баллы будут 

начисляться, исходя из наиболее близкой даты факта поставки 

предлагаемого участника закупки указанному сроку поставки к 

обозначенной дате 15 июня». 

4. ТРЕБОВАНИЯ И ПРЕДПОЧТЕНИЯ В ОТНОШЕНИИ ПРОДУКЦИИ 

 При формулировании требований / предпочтений следует соблюдать 4.1.

разумный баланс между использованием технических характеристик и 

потребительских свойств закупаемой продукции. Это обусловлено тем, что 

конкретные технические характеристики обычно следуют из конкретных 

технических решений, что исключает (в случае требований) или снижает 

вероятность (в случае предпочтений) получения инновационных решений. 

Использование в описании потребительских свойств, наоборот, расширяет 

возможности поставщиков по удовлетворению потребности Заказчика. В 

этой связи необходимо руководствоваться следующими подходами: 
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Таблица 1. Подходы, целесообразные при применении оценки 

 Чем проще закупаемая 

продукция *: 

Чем сложнее закупаемая 

продукция **: 
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необходимо ориентироваться на 

установление требований при 

минимизации предпочтений, вплоть 

до отказа от неценовых 

предпочтений 

необходимо устанавливать 

минимально необходимое 

количество требований и 

формулировать предпочтения, 

позволяющие расширить выбор 

возможных вариантов 

удовлетворения потребности 

необходимо больше ориентироваться 

на использование технических 

характеристик и меньше – на 

потребительские свойства 

закупаемой продукции 

необходимо ориентироваться больше 

на использование потребительских 

свойств и меньше – на технические 

характеристики закупаемой 

продукции 

должны применяться численно 

выраженные требования и 

предпочтения при минимизации 

качественно выраженных, вплоть до 

отказа от них 

могут применяться как численно 

выраженные требования и 

предпочтения, так и выраженные 

качественно 

тем меньше критериев оценки 

(помимо ценовых) должно быть 

сформировано; в предельном случае 

– только ценовые критерии оценки 

разумный баланс ценовых и 

неценовых критериев оценки 

* Простая продукция – продукция, на которую возможно установить 

минимальный набор технических требований 

и потребительских свойств, улучшение 

которых не добавит ценности для Заказчика. 

** Сложная продукция – продукция, при закупке которой выполняется 

любое из следующих условий: 

 Заказчик не может четко и однозначно 

описать все требования к закупаемой 

продукции; 

 Заказчик заинтересован в получении 

предложений с инновационной 

продукцией. 
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Пример технической характеристики: сосуд должен быть изготовлен из 

политетрафторэтилена (фторопласт-4) с толщиной стенки от 0,5 до 

0,8 мм.  

Пример потребительского свойства: сосуд должен быть химически 

инертным к действию 15%-го водного раствора NaOH при температуре 

от 0 до +30 градусов Цельсия. 

 

 Требования / предпочтения устанавливаются в отношении: 4.2.

а)  качества, технических, функциональных характеристик (потребительских 

свойств) и иных характеристик продукции, в том числе по соответствию 

техническим регламентам в соответствии с законодательством Российской 

Федерации о техническом регулировании, документами, 

разрабатываемыми и применяемыми в национальной системе 

стандартизации, принятыми в соответствии с законодательством 

Российской Федерации о стандартизации, если установлены; 

Примечание. В соответствии с п. 1 ч. 10 статьи 4 Закона 223-ФЗ с 

01.07.2016 заказчик вправе применять при закупке требования к 

продукции
3
, не только установленные им, но и предусмотренные 

техническими регламентами в соответствии с законодательством 

Российской Федерации о техническом регулировании, документами, 

разрабатываемыми и применяемыми в национальной системе 

стандартизации, принятыми в соответствии с законодательством 

Российской Федерации о стандартизации, а также иные требования, 

связанные с определением соответствия поставляемого товара, 

выполняемой работы, оказываемой услуги потребностям заказчика. То 

есть если в документации о закупке используются требования к 

продукции, отличающиеся от имеющихся в документах, утвержденных в 

соответствии с законодательством Российской Федерации о 

техническом регулировании или в «документах, разрабатываемых и 

применяемых в национальной системе стандартизации
4
», для каждого 

                                                   
3
 Дословно: «к безопасности, качеству, техническим характеристикам, функциональным характеристикам 

(потребительским свойствам) товара, работы, услуги, к размерам, упаковке, отгрузке товара, к результатам работы». 

4 Согласно п. 2 статьи 2 Федерального закона от 29.06.2015 № 162-ФЗ «О стандартизации в Российской Федерации», 

«документы, разрабатываемые и применяемые в национальной системе стандартизации» или «документы 

национальной системы стандартизации» - это национальный стандарт Российской Федерации (в том числе 

основополагающий национальный стандарт Российской Федерации, и предварительный национальный стандарт 

Российской Федерации), а также правила стандартизации, рекомендации по стандартизации, информационно-

технические справочники; 
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такого отклонения в документации о закупке должно содержаться 

обоснование необходимости использования отличающихся требований. 

б) этапов поставки товара, выполнения работ, оказания услуг, сроков 

выполнения этапов, сроков и условий гарантийного и постгарантийного 

обслуживания продукции; 

в)  выполнения сопутствующих работ или услуг: монтаж, наладка, обучение 

персонала, гарантийное или иное обслуживание и т.п. или поставки 

запасных частей, расходных материалов в рамках гарантийного или иного 

обслуживания; 

г) доставки, страхования, сборки, установки, ввода в эксплуатацию, 

сервисного обслуживания, обучения персонала Заказчика эксплуатации 

продукции; 

д) условий производства продукции (использование либо запрет 

определенных технологий, наличие разрешительных документов на 

проектирование, конструирование, изготовление продукции); 

е) стандартов, технических условий или иных регламентирующих документов, 

которым должна соответствовать продукция и процесс ее производства; 

ж) подтверждающих документов (сертификатов, заключений, инструкций и 

т.п.), которые должны быть предоставлены в составе заявки, перед 

заключением договора либо при поставке продукции в рамках 

заключенного договора; 

з)  безопасности товара, процесса и результата выполнения работ или оказания 

услуг; 

и)  размеров, упаковки, отгрузки товара; 

к) проведения испытаний, предмонтажной ревизии (комплексной проверки, 

осуществляемой как предварительная стадия при проведении монтажных 

работ), выборки образцов и т.д.; 

л)   иных требований в соответствии с ВНД / ОРД Заказчика. 
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 С целью установления либо уточнения требований / предпочтений в 4.3.

отношении отдельных видов продукции Заказчик вправе проводить до 

официального размещения извещения и документации о закупке 

технический отбор (специальная процедура, не являющаяся закупкой), или 

анонсирование закупки, в том числе с проведением конференции для 

поставщиков в соответствии с порядком, установленным в Положении о 

закупках. Проведение указанных процедур не должно влиять на 

формирование требований и предпочтений под конкретного поставщика и 

не должно необоснованно ограничивать конкуренцию. 

 Если иное не оговорено специально, приобретаемые товары, в том числе 4.4.

оборудование, должны быть новыми, не бывшими ранее в употреблении, 

не быть законсервированными и/или расконсервированными. 

 В отношении товаров, в том числе оборудования, в документации о 4.5.

закупке могут дополнительно устанавливаться следующие требования / 

предпочтения: 

а)  по совместимости приобретаемых товаров с имеющимися у Заказчика 

ранее приобретенными товарами (при их совместном использовании); 

б)  по уровню энергоэффективности или классу энергоснабжения; 

в)  по иным необходимым Заказчику свойствам. 

 Требования и предпочтения к работам следует устанавливать исходя из 4.6.

того, что закупаемые работы должны выполняться квалифицированным 

персоналом с использованием современных технологий производства 

работ и управления проектами, с использованием современных и 

качественных материалов. 

 При формировании требований к выполнению работ по проектированию 4.7.

следует установить, что при разработке проектной документации не 

допускается установление требований к продукции, необходимой для 

реализации проекта, которые в дальнейшем (на этапе выбора поставщика 

этой продукции) могли бы привести к необоснованному ограничению 

конкуренции. 

 В отношении работ в документации о закупке следует установить, как 4.8.

минимум, следующие требования / предпочтения: 

а) к результатам выполнения работ, в том числе: 

 к рабочей среде, электропитанию и иным характеристикам среды, 

на которые должно быть рассчитано использование результатов 

работ; 
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 по совместимости приобретаемых товаров (результатов работ) с 

имеющимися у Заказчика (при их совместном использовании); 

б) к видам выполняемых работ; 

в) к объемам выполняемых работ; 

г) к последовательности выполнения работ, этапам работ; 

д) к применяемым строительным материалам; 

е) к технологиям производства работ; 

ж) к оформлению необходимых разрешений и документов; 

з) иные необходимые требования и предпочтения. 

 Требования и предпочтения к услугам следует устанавливать исходя из 4.9.

того, что закупаемые услуги должны оказываться квалифицированным 

персоналом с использованием современных методов, подходов, 

концепций, технологий. 

 В отношении услуг в документации о закупке следует, как минимум, 4.10.

установить следующие требования: 

а) к результатам оказания услуг; 

б) к видам оказываемых услуг; 

в) к объемам оказываемых услуг; 

г) к последовательности оказания услуг, их этапам; 

д) к оформлению отчетности; 

е) иные необходимые требования. 

5. ТРЕБОВАНИЯ / ПРЕДПОЧТЕНИЯ В ОТНОШЕНИИ УСЛОВИЙ 

ДОГОВОРА 

 Проект договора должен быть подготовлен с использованием примерных и 5.1.

типовых форм, применяемых в Обществе, и быть максимально 

адаптирован применительно к предмету закупки и ее условиям, которые 

устанавливаются на стадии подготовки документации о закупке. 

 Сроки поставки продукции следует устанавливать с учетом срока 5.2.

проведения процедуры закупки, согласования и заключения договора по 

итогам закупки. Допускается, если это целесообразно, указывать сроки не 

в виде конкретных календарных дат, месяцев (кварталов), а в виде 

временных периодов, начиная с какого-то события (например, с даты 

заключения договора, или направления заявки на поставку продукции (в 

том числе при реализации рамочного договора), или согласования с 
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Заказчиком какого-либо действия, после которого возможна поставка, или 

с даты оплаты). 

 Для отдельных категорий участников закупки законодательство может 5.3.

устанавливать особые договорные условия
5
.  

6. ТРЕБОВАНИЯ / ПРЕДПОЧТЕНИЯ В ОТНОШЕНИИ УЧАСТНИКОВ 

ЗАКУПКИ 

 Цель назначения требований / предпочтений в отношении участников 6.1.

закупки – разумное уменьшение риска неудовлетворительного исполнения 

контрагентом договора, заключаемого по итогам закупки. 

 Наиболее существенные факторы, влияющими на установление 6.2.

требований / предпочтений в отношении участников закупки, как правило, 

следующие: 

а) вид (категория) закупаемой продукции (в том числе ограничения, 

налагаемые законодательством на оборот данной продукции); 

б) условия договора и возможные риски его неисполнения (чем больше 

возможный ущерб – тем жестче требования); 

в) предполагаемая стоимость договора (размер НМЦ закупки: чем больше 

НМЦ – тем жестче требования). 

 Если указывается требование о предоставлении участниками копий 6.3.

свидетельств саморегулируемой организации или лицензий, требуемых в 

соответствии с законодательством, необходимо указывать вид 

деятельности и размер допустимой ответственности, в отношении которых 

должны действовать указанные документы. 

 При формировании требований / предпочтений к опыту работы, деловой 6.4.

репутации, ресурсному обеспечению участника закупки и / или его 

субподрядчиков / соисполнителей необходимо: 

а) формулировать требования / предпочтения, ориентируясь на возможные 

риски (при высокой степени риска оспаривания закупки в 

                                                   
5 Так, в соответствии с действующей редакцией постановления Правительства Российской Федерации от 11.12.2014 

№ 1352 «Об особенностях участия субъектов малого и среднего предпринимательства в закупках товаров, работ, 

услуг отдельными видами юридических лиц» (в редакции постановления Правительства Российской Федерации от 

14.12.2016 № 1355) с 16.12.2016 в случае закупки продукции у субъекта малого и среднего предпринимательства срок 

оплаты продукции не может быть более 30 дней. 
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антимонопольных и судебных органах – устанавливать не в качестве 

требований, а в качестве предпочтений); 

б) обосновывать установленные требования / предпочтения.  

7. СТРУКТУРИРОВАНИЕ ТРЕБОВАНИЙ / ПРЕДПОЧТЕНИЙ 

 При закупке простой продукции оцениваемые требования / предпочтения, 7.1.

как правило, формируются в виде одноуровневого набора показателей на 

основном (базовом) уровне: требования / предпочтения к продукции, 

поставщику, условиям договора. Далее выше требования/предпочтения по 

каждому неценовому набору показателей объединяются (давая суммарные 

требования / предпочтения по неценовым критериям оценки), соотносятся 

с требованиями / предпочтениями по цене, что в итоге дает итоговую 

иерархию требований / предпочтений. 

Примечание: Соответственно, после обобщения результаты оценки 

получается трехуровневым: на «нулевом», самом важном уровне, 

находится суммарная оценка, ниже (первый уровень) - обобщение, 

соответственно, неценовых и ценовых показателей и еще ниже базовый 

второй уровень, указанный в п. 7.1. На уровнях выше второго отдельные 

требования и предпочтения почти никогда не формируются, они нужны 

для осмысления обобщенных результатов оценки: на нулевом уровне – в 

отношении предложения вообще, на первом – в отношении обобщенных 

ценовой и неценовой характеристики предложения: приемлемо ли оно и, 

если да, насколько предпочтительно по сравнению с другими. 

 При закупке сложной продукции требования / предпочтения могут иметь 7.2.

более развитую структуру, при этом происходит разбивка каждого из 

сложных требований / предпочтений (критериев) базового второго уровня 

вниз, на набор относительно более простых требований / предпочтений 

(подкритериев). Каждое из них может, в свою очередь, быть 

детализировано до более низкого уровня и т.д. Как общее правило 

рекомендуется использование одного- или двух уровней детализации  

критериев второго уровня. Обычно детализации вниз подвергаются 

требования к продукции и поставщику, реже – условия договора, при этом 

такая декомпозиция (разбивка) по каждому направлению является 

независимой от других 

Пример иерархической структуры требований-1 (на базовом, втором 

уровне и ниже) с декомпозицией по всем направлениям: 

1. Требования к участнику закупки (второй уровень): 

 1.1. Обеспеченность ресурсами для выполнения заключаемого 
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договора (третий уровень): 

  1.1.1. Материально-технические ресурсы и производственное 

оборудование (четвертый уровень); 

  1.1.2. Финансовые ресурсы (четвертый уровень); 

 1.2. Квалификация участника закупки (третий уровень): 

  1.2.1. Общий опыт работы (четвертый уровень); 

  1.2.2. Специальный опыт работы (четвертый уровень); 

 

2. Требования к закупаемой продукции (второй уровень): 

 2.1. Надежность продукции (третий уровень): 

  2.1.1. Гарантийный период работы (четвертый уровень); 

  2.1.2. Возможность ремонта/ замены отдельных узлов (четвертый 

уровень); 

 2.2. Функциональные характеристики продукции (третий уровень):: 

  2.2.1. Удельный расход топлива (л/км) при полной загрузке и 

скорости 40 км/ч (четвертый уровень); 

  2.2.2. Грузоподъемность, тонн (четвертый уровень); 

 

3. Требования к условиям договоров: 

 3.1. Сроки поставки (третий уровень): 

  3.1.1. Сроки поставки первой партии (четвертый уровень); 

  3.1.2. Сроки поставки второй партии (четвертый уровень); 

 3.2. Условия оплаты (третий уровень): 

  3.2.1. Размер аванса (четвертый уровень); 

  3.2.2. Сроки окончательного расчета (четвертый уровень). 
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Пример иерархической структуры требований-2 (все уровни с частичной 

декомпозицией на третьем и четвертом): 

 

 На каждом уровне иерархии следует стремиться к тому, чтобы: 7.3.

а)  совокупность относительно простых требований / предпочтений полностью 

описывала соответствующее сложное требование / предпочтение; 

б)  простые требования / предпочтения были независимыми друг от друга, т.е. 

не содержали описание одних и тех же элементов соответствующего 

сложного. 

 При подготовке каждой конкретной закупки необходимо построить 7.4.

собственную систему требований / предпочтений, выбирая разумный 

предел разбивки сложных требований / предпочтений на более простые. 

При формировании структуры нужно найти компромиссное решение при 

установлении требований / предпочтений между следующими факторами: 

а) чем меньше детализация, тем ниже вероятность того, что заявки участников 

будут учитывать всю специфику потребности Заказчика, и оценка будет 

более быстрой, но менее точной; 

б) чем выше детализация, тем более сложным и трудоемким будет процесс 

рассмотрения и оценки заявок, но точнее оценка. 

 При формировании критериев необходимо: 7.5.

а) по каждому требованию установить критерий отбора: критерий 

классификации заявок на бинарной шкале «соответствует / не 

соответствует»; 
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б) по каждому предпочтению установить критерий оценки в соответствии 

с установленной в документации о закупке числовой (балльной) шкалой 

оценок. 

 К каждому требованию / предпочтению формируется отдельный критерий 7.6.

отбора / оценки. 

8. ФОРМИРОВАНИЕ КРИТЕРИЕВ ОТБОРА 

 Критерии отбора устанавливаются для рассмотрения предложений, 8.1.

изложенных в заявках. Результатами процедуры рассмотрения заявок 

является решение о допуске (заявка признана соответствующей 

требованиям документации о закупке и допускается к участию в 

процедуре) или об отказе в допуске к участию в закупке (заявка признана 

не соответствующей требованиям документации о закупке и отклоняется 

от участия в закупке). Соответственно, критерии отбора должны 

формироваться исходя из принципа: «заявка, не удовлетворяющая любому 

из установленных критериев отбора, подлежит отклонению». 

 Критерии отбора устанавливаются по каждой конкурентной процедуре 8.2.

закупки и вне зависимости от формы закупки.  

Таблица 2. Пример перечня критериев отбора 
№ Критерий отбора 

 Соответствие требованиям к: 

1.  составу и/или оформление заявки 

2.  достоверности сведений и действительности документов 

3.  к участнику закупки (в том числе коллективному) 

4.  к заявленным участником субподрядчикам / соисполнителям 

5.  к предлагаемой продукции 

6.  к предлагаемым условиям договора 

7.  к цене заявки (в том числе соответствие объявленному размеру НМЦ, если 

таковой объявлен) 

8.  к обеспечению заявки 

9.  к иным аспектам 
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9. ФОРМИРОВАНИЕ КРИТЕРИЕВ ОЦЕНКИ  

 Для сопоставления заявок между собой необходимо формулировать и 9.1.

включать в документацию о закупке критерии оценки. 

 Критерий оценки могут быть ценовыми и неценовыми. 9.2.

 Пример критериев, характеризующихся как ценовые: цена договора (цена 9.3.

за единицу продукции); приведенная цена договора (приведенная цена за 

единицу продукции); стоимость жизненного цикла продукции. 

 Пример критериев, характеризующихся как неценовые: качественные 9.4.

характеристики продукции, функциональные характеристики продукции, 

экологические характеристики продукции; квалификация участника; 

материально-техническое состояние участника; кадровое состояние 

участника; предпочтительность условий договора (условий поставки 

продукции). 

 При проведении закупки способами «конкурс» или «запрос предложений» 9.5.

должно применяться не менее двух критериев оценки, при этом один из 

таких критериев обязательно должен быть ценовым с весом критерия 

«цена» в общей оценке предпочтительности не менее 0,5. При проведении 

закупки способами «аукцион» или «запрос котировок» применяется только 

один критерий – цена договора.  
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Рис. 1. Схема двухуровневой структуры критериев оценки 
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 Содержание каждого частного критерия оценки должно быть 9.6.

конкретизированным: должно быть определено какой параметр заявки 

будет оцениваться – что определяет предпочтительность, также должен 

быть указан метод оценки предпочтительности. 

 Содержанием каждого обобщенного критерия оценки является 9.7.

математическая формула, в соответствии с которой осуществляется расчет 

оценки по обобщенному критерию оценки на основании оценок по 

частным критериям. 

10. ЗНАЧИМОСТЬ КРИТЕРИЕВ ОЦЕНКИ 

 Требования к значимости критериев оценки: 10.1.

а) по каждому критерию оценки должна быть установлена его значимость 

(вес). 

б) значимость каждого критерия оценки выражается его весом в диапазоне от 

0,01 до 1. 

в) сумма весов всех частных критериев оценки одного уровня для отдельной 

«ветки» критериев должна равняться 1. Сумма весов всех критериев 

оценки на первом уровне должна равняться 1. 

 Результатом оценки по каждому критерию является количество баллов, 10.2.

присвоенных заявке в соответствии с принятым порядком оценки по 

конкретному критерию. 

 Применяются следующие методы оценки предпочтительности: 10.3.

а) Тип 1: количество баллов, получаемых по критерию оценки; определяется 

математической формулой или графиком (экспертной кривой); 

б) Тип 2: количество баллов, получаемых по критерию оценки; определяется в 

соответствии с однозначной числовой шкалой измерения (применимо 

только для неценовых критериев оценки); 

в) Тип 3: количество баллов, получаемых по критерию оценки определяется в 

соответствии с единой для всех таких критериев вербально-числовой 

шкалой измерения (применимо только для неценовых критериев оценки). 
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 В документации о закупке для каждого критерия оценки устанавливается 10.4.

порядок оценки в соответствии с одним из указанных выше методов. При 

этом устанавливается единая для всех критериев шкала от 0 (нуля) до 

5 (пяти) баллов - пятибалльная шкала. 

 В рамках применения Типа 1 метода оценки предпочтительности могут 10.5.

применяться следующие математические формулы: 

а) если можно установить минимально необходимую (худшую) требуемую 

величину оцениваемого параметра: 

 чем больше величина оцениваемого по критерию параметра, тем 

предпочтительнее заявка: 

   
       
  

        

 чем меньше величина оцениваемого по критерию параметра, тем 

предпочтительнее заявка: 

   
       
    

           

   – присвоенный заявке балл по i-критерию оценки; 

   – величина оцениваемого параметра; 

    ,      – худшая величина оцениваемого параметра, 

установленная в документации о закупке и 

соответствующая минимально возможной оценке в 

0 (ноль) баллов; 

     – максимально возможный балл (БMAX = 5). 

 

 

б) если необходимость определить минимально необходимую (худшую) 

требуемую величину оцениваемого параметра отсутствует
6
: 

 чем больше величина оцениваемого по критерию параметра, тем 

предпочтительнее заявка: 

   
  
    

        

                                                   
6
 Данный подход является менее предпочтительным по сравнению с предыдущим, так как при определенных 

значениях может проявляться влияние параметров заявок, занимающих последние места, на результаты оценки 

лучших заявок. 
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 чем меньше величина оцениваемого по критерию параметра, тем 

предпочтительнее заявка: 

   
    

  
        где 

   – присвоенный заявке балл по i-критерию оценки; 

   – величина оцениваемого параметра; 

    ,      –  лучшая величина оцениваемого параметра среди 

всех оцениваемых заявок; 

     – максимально возможный балл (БMAX = 5). 

 Если участники вправе подавать собственные предложения в отношении 10.6.

авансирования по договору (этапу договора), то для целей оценки и 

сопоставления предложений участников заказчик вправе в документации о 

закупке установить ценовой критерий оценки, учитывающий 

«удорожание» для Заказчика договора за счет предоставления аванса по 

договору (этапу договора) поставщику – приведенная цена договора. 

Математическая формула порядка оценки: 

            
         

 ∑

(

  
 
(       

  
   
*

 

   

 

(

 
 
          

       
   
⁄

   

)

 
 

)

  
 
   

где: 

  – этап по договору; если договор не подразумевает этапы, 

то n = 1 и все параметры указываются в расчетах в 

отношении всего договора; 

            
 – приведенная цена договора; 

       – цена n-ого этапа договора; 
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         – общая цена договора; 

   – размер аванса по n-ому этапу договора в процентах; 

если авансирование отсутствует, то 0%; 

         
 – срок авансирования, установленный документацией о 

закупке (в днях) или, в случае, если участник предложит 

срок авансирования более длительный, чем установлено 

документацией о закупке, то предложенный таким 

участником срок (в днях); 

        – коэффициент, устанавливаемый в документации о 

закупке, определяющий величину «удорожания» для 

заказчика договора за счет предоставления аванса по 

договору (этапу договора) поставщику, в процентах (не 

может быть менее размера ключевой ставки 

Центрального банка России (http://www.cbr.ru/) на 

момент официального размещения документации о 

закупке). 

 Если участники вправе подавать собственные предложения в отношении 10.7.

сокращения срока окончательного расчета по договору (этапу договора) по 

сравнению со сроком, установленным в документации о закупке (в проекте 

договора) на основании типовых условий расчетов (ТУР), то для целей 

оценки и сопоставления предложений участников Заказчик вправе в 

документации о закупке установить ценовой критерий оценки, 

учитывающий «удорожание» для Заказчика договора за счет сокращения 

указанного срока – приведенная цена договора. 

Математическая формула порядка оценки: 

            
         

 ∑

(

  
 
(       (       

  
   
*)

 

   

 

(

 
 
(            ) 

       
   
⁄
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где: 

  – этап по договору; если договор не подразумевает этапы, 

то n = 1 и все параметры указываются в расчетах в 

отношении всего договора; 

            
 – приведенная цена договора; 

       – цена n-ого этапа договора; 

         – общая цена договора; 

   – размер аванса по n-ому этапу договора в процентах; 

если авансирование отсутствует, то 0%; 

     – срок окончательного расчета, устанавливаемый в 

документации о закупке, в календарных днях; в случае, 

если какой-либо участник предложит срок 

окончательного расчета более длительный, чем 

установлено в документации о закупке, то 

предложенный таким участником срок (в днях); 

        – предлагаемый срок окончательного расчета по n-ому 

этапу договора в календарных днях; 

        – коэффициент, устанавливаемый в документации о 

закупке, определяющий величину «удорожания» (для 

заказчика) договора за счет сокращения типового срока 

окончательного расчета по договору (этапу договора) по 

сравнению со сроком, установленным в документации о 

закупке на основании типовых условий расчетов (ТУР), 

в процентах (не может быть менее размера ключевой 

ставки Центрального банка России (http://www.cbr.ru/) 

на момент официального размещения документации о 

закупке). 
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 Если участники вправе подавать собственные предложения в отношении 10.8.

авансирования по договору (этапу договора) (п. Ошибка! Источник ссылки 

е найден.), а также одновременно вправе подавать собственные 

предложения в отношении сокращения типового срока окончательного 

расчета по договору (этапу договора) по сравнению со сроком, 

установленным в документации о закупке (в проекте договора) на 

основании типовых условий расчетов (ТУР) (п. Ошибка! Источник ссылки 

е найден.), то для целей оценки и сопоставления предложений участников 

заказчик вправе в документации о закупке установить ценовой критерий 

оценки, учитывающий «удорожание» для заказчика договора за счет таких 

предложений участников. 

Математическая формула порядка оценки: 
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где: 

  – этап по договору; если договор не подразумевает этапы, 

то n = 1 и все параметры указываются в расчетах в 

отношении всего договора; 

            
 – приведенная цена договора; 

       – цена n-ого этапа договора; 

         – общая цена договора; 

   – размер аванса по n-ому этапу договора в процентах; 

если авансирование отсутствует, то 0%; 

         
 – срок авансирования, установленный документацией о 

закупке (в днях) или, в случае, если участник предложит 

срок авансирования более длительный, чем установлено 

документацией о закупке, то предложенный таким 

участником срок (в днях); 
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     – срок окончательного расчета, устанавливаемый в 

документации о закупке, в календарных днях; в случае, 

если какой-либо участник предложит срок 

окончательного расчета более длительный, чем 

установлено в документации о закупке, то 

предложенный таким участником срок (в днях); 

        – предлагаемый срок окончательного расчета по n-ому 

этапу договора в календарных днях; 

        – коэффициент, устанавливаемый в документации о 

закупке, определяющий величину «удорожания» (для 

заказчика) договора за счет соответствующих 

предложений участников, в процентах (не может быть 

менее размера ключевой ставки Центрального банка 

России (http://www.cbr.ru/) на момент официального 

размещения документации о закупке). 

 В документации о закупке может быть установлен только один из ценовых 10.9.

критериев оценки, указанных в пп. Ошибка! Источник ссылки не найден., 

 REF _Ref450226169 \r \h  \* MERGEFORMAT Ошибка! Источник ссылки не 

найден., Ошибка! Источник ссылки не найден.. 

 В документации о закупке могут устанавливаться иные виды формульных 10.10.

зависимостей (например, до достижения какого-то параметра может быть 

использована формула одного вида, затем постоянное значение или 

формула другого вида), в том числе применяться формулы, отличные от 

установленных п. Ошибка! Источник ссылки не найден.. Любая 

ормульная зависимость должна обеспечивать однозначное соответствие 

оцениваемого параметра получающемуся баллу (т.е. должна исключаться 

возможность присвоения двух различных баллов за одно и то же значение 

измеряемого параметра).  

 При применении Типа 2 метода оценки предпочтительности значения 10.11.

баллов присваиваются при наличии / отсутствии каких-либо 

установленных оцениваемых показателей. 

Таблица 3. Пример использования однозначной числовой шкалой 

измерения (Тип 2 метода оценки предпочтительности) 
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Критерий «Предпочтительность срока поставки» (требование к 

срокам поставки: с 10 июня по 03 августа включительно, 

наилучший срок 15 июля). 

Количество 

баллов 

Описание 

0 10 июня либо 3 августа 

1 11-15 июня либо 25 июля – 02 августа 

2 15-25 июня либо 20 июля – 25 июля 

3 26 июня – 04 июля либо 21-24 июля 

4 05-14 июля либо 16-20 июля 

5 15 июля 

В документации о закупке устанавливается, за какие возможные значения 

(или диапазоны значений) оцениваемого параметра присваиваются баллы. 

В случае, если невозможно определить возможные значения (или 

диапазоны значений), порядок оценки по Типу 2 не применяется. 

 При применении Типа 3 метода оценки предпочтительности значения 10.12.

баллов присваиваются на основании мнения лица, осуществляющего 

оценку
7
. 

Таблица 4. Пример применения вербально-числовой шкалы 

измерений (Тип 3 метода оценки предпочтительности) 

Критерий «Эстетическая привлекательность макета книги 

«Алмазы России» 

Количество 

баллов 

Описание 

0 «Удовлетворительно» – заявка минимально 

соответствует требованиям заказчика 

                                                   
7
 Суждение лица, выражаемое словами (вербальной оценкой), переводимыми в число на шкале, всегда субъективно. 

Это – особенность данного метода, поэтому для повышения достоверности оценок необходимо: а) поручать такого 

рода оценку лицам, имеющим знания по предмету оценки; б) повышать степень достоверности оценок (например, 

предусматривать, что оценка по каждому частному критерию должна осуществляться не менее чем двумя экспертами. 

В случае значительных расхождений в оценках разных экспертов по одному частному критерию оценки (более 

2 баллов) перед усреднением оценок необходимо выяснять причины таких расхождений. Как правило, они бывают 

обусловлены либо различиями в подходах к выставлению баллов экспертами, либо наличием фактов, которые одним 

экспертам известны, а другим – нет; в любом случае, при указанном расхождении перед усреднением оценок следует 

принимать меры к повышению степени согласованности мнений экспертов, организуя обмен информацией между 

ними с возможностью последующей корректировки экспертами своих заключений)  
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1 «Лучше чем удовлетворительно» – заявка 

удовлетворяет требованиям заказчика, однако 

обладает низкой предпочтительностью 

2 «Почти хорошо» – заявка удовлетворяет 

требованиям заказчика, соответствует его 

ожиданиям 

3 «Хорошо» – заявка удовлетворяет требованиям 

заказчика и превышает его ожидания (высокая 

предпочтительность) 

4 «Отлично» – заявка удовлетворяет требованиям 

заказчика и существенно превышает его 

ожидания (наивысшая предпочтительность) 

5 «Идеально» – заявка удовлетворяет требованиям 

Заказчика и, по мнению экспертов, предложение 

лучше быть не может (наивысшая  возможная 

предпочтительность) 

 Если лицо, осуществляющее оценку заявок (вне зависимости от типа 10.13.

метода оценки предпочтительности), не проставляет оценку по критерию, 

оно должно указать одну из причин: 

а) лицо, осуществляющее оценку, сочло себя недостаточно компетентным для 

корректной оценки; 

б) в заявке обнаружена недостаточность данных для выставления оценки; 

в) обнаружено несоответствие заявки требованиям документации о закупке; 

г) иная причина. 

Таблица 5. Пример формирования позиции лица, осуществляющего 

оценку заявок в случае невозможности дать численную оценку 

Х «Отказ от оценки» – оценивающий счел себя 

недостаточно компетентным для корректной 

оценки заявок по данному критерию 

НД «Недостаточно данных» – участник предоставил 

недостаточно данных для выставления оценки по 

данному критерию 
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НС «Не соответствует» – заявка не соответствует 

минимальным требованиям документации о 

закупке по данному критерию и это критично для 

целей Заказчика. Означает рекомендацию 

оценивающего отклонить данную заявку 

11. ОСОБЕННОСТИ ОЦЕНКИ ПРИ ПРИМЕНЕНИИ ПРИОРИТЕТОВ В 

СООТВЕТСТВИИ С ПОСТАНОВЛЕНИЕМ 925 

 При проведении конкурентных процедур закупок (конкурс, аукцион, 11.1.

запрос предложений, запрос котировок) при осуществлении сопоставления 

и оценки заявок необходимо учитывать требования Постановления 925 по 

предоставлению приоритета. 

 При проведении оценки устанавливаются следующие особенности оценки 11.2.

предпочтительности: 

а) в случае проведения аукциона: если победителем признается участник с 

заявкой, в которой содержится предложение о поставке товаров, 

происходящих из иностранных государств, или предложение о 

выполнении работ, оказании услуг иностранными лицами, то приоритет 

предоставляется на стадии заключения договора (договор с таким 

победителем заключается по цене, уменьшенной (в случае перехода через 

0 – увеличенной) на 15% (пятнадцать процентов) от предложенной им 

цены договора); 

б) в случае проведения конкурса, запроса предложений, запроса котировок: 

если в заявке содержатся предложения о поставке товаров российского 

происхождения, предложения о выполнении работ, оказание услуг 

российскими лицами, при оценке и сопоставлении заявок, используется 

цена предложения (цена договора, указанная в такой заявке), сниженная на 

15% (пятнадцать процентов): 

                

где: 

ЦЕНА' – цена договора, сниженная на 15% (пятнадцать процентов) на 

основании предоставления приоритета и применяемая в 

любых формулах оценки; 

ЦЕНА – цена договора, указанная в заявке. 

 

При этом договор с победителем конкурентной закупки 

заключается по цене предложения, а не по приведенной цене. 
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 Приоритет не предоставляется в случаях, определенных 11.3.

законодательством и документацией о закупке. 

12. ПОРЯДОК РАСЧЕТА ИТОГОВОЙ ОЦЕНКИ 

ПРЕДПОЧТИТЕЛЬНОСТИ 

 Расчет итоговой оценки предпочтительности осуществляется в четыре 12.1.

последовательных этапа: 

(а) этап 1: проверка согласованности мнений экспертов. Если по 

частному критерию оценки было получено две и более различные 

оценки предпочтительности, то: 

– при оценке предпочтительности в соответствии с Типами 1 или 2 

(пункт Ошибка! Источник ссылки не найден.) проводится поиск 

сточника ошибки и пересчет оценок; 

– при оценки предпочтительности в соответствии с Типом  3 

(пункт Ошибка! Источник ссылки не найден.), такие оценки 

средняются: оценки суммируются, и полученная сумма делится 

на количество оценок (выводится среднее арифметическое
8
). 

(б) этап 2: осуществление оценки предпочтительности по каждому 

обобщенному критерию оценки путем суммирования произведений 

всех значений частных критериев оценки (с учетом их усреднения) и 

их значимости: 

 (     )  ∑ (     )

 

   

   

где: 

  – число критериев, по которым ведется взвешенное 

суммирование для i-того обобщенного критерия; 

Б(ОБОБЩ)i – рассчитанная оценка предпочтительности по i-тому 

обобщенному критерию оценки в баллах по 

установленной в документации о закупке шкале оценок; 

Бj – оценка предпочтительности по j-тому частному 

критерию оценки (второго уровня) в баллах по 

установленной в документации о закупке шкале оценок; 

                                                   
8
 С учетом примечания к п. Ошибка! Источник ссылки не найден.. 
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Вj – значимость (вес) j-ого частного критерия оценки 

(второго уровня), выраженная в диапазоне от 0,01 

до 1,00 – вес j-ого частного критерия оценки; 

(в) этап 3: осуществление неценовой оценки предпочтительности по 

следующей формуле: 

      ∑ (     )  

 

   

 

где 

  – число критериев, по которым ведется взвешенное 

суммирование; 

      – итоговая оценка неценовой предпочтительности заявки 

(по всем по неценовым критериям оценки); 

   – присвоенный заявке балл по i-ому критерию оценки 

(п.п. Ошибка! Источник ссылки не найден., Ошибка! Источник 

ылки не найден., Ошибка! Источник ссылки не найден.); 

   – значимость (вес) i-ого критерия оценки, выраженный в 

диапазоне от 0,01 до 1,00, при этом сумма всех весов по 

подкритериям одного уровня иерархии по одной ветви 

критериев должна равняться строго 1,00 (единице). 

(г) Этап 4: итоговая оценка заявки рассчитывается в соответствии со 

следующей формулой: 

                                             

или, если ранее рассчитывались приведенные цены договоров (пп. Ошибка! 

сточник ссылки не найден., Ошибка! Источник ссылки не найден., Ошибка! 

Источник ссылки не найден., Ошибка! Источник ссылки не найден.), то 

итоговая оценка заявки рассчитывается в соответствии со следующей 

формулой: 

                                     
            

где 

             – итоговая оценка заявки; 

      – итоговая оценка неценовой предпочтительности заявки; 

      – значимость (вес) критерия неценовой 

предпочтительности, выраженный в диапазоне от 0,01 
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до 1,00, при этом сумма ВИТОГ и ВДОГОВОР должна 

равняться строго 1,00 (единице); 

         – оценка по критерию «Цена договора»; 

            
 – оценка по критерию «Цена договора (приведенная)»; 

         – значимость (вес) цены договора, выраженный в 

диапазоне от 0,01 до 1,00, при этом сумма ВИТОГ и 

ВДОГОВОР должна равняться строго 1,00 (единице). 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 1 (ПРИМЕР №1 – МТР) 

ПРИМЕР СТРУКТУРЫ КРИТЕРИЕВ ОЦЕНКИ (ДЛЯ ЗАКУПКИ МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЙ ПРОДУКЦИИ) 

В данном примере устанавливается следующее долевое соотношение значимости критериев оценки: 

 

Вид критерия оценки Значимость (вес) критерия оценки 

Ценовой 70% (В =0,7) 

Неценовой 30% (В=0,3) 

Всего 100% (В=1) 
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Номер критерия 

оценки в структуре 

Вид критерия 

оценки 

Наименование критерия оценки Значимос

ть 

критерия 

оценки 

Содержание 

частного 

критерия 

оценки 

Расчет оценки предпочтительности i-й заявки 

критерий 

оценки 

нулевого 
уровня 

критерий оценки 

первого уровня 

критерий 

оценки 

второго 
уровня 

1. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтител

ьности 
заявки (№6) 

Срок (период) 

поставки про-

дукции 

отсутствуе

т 

В1 = 0,1 Предпочтите

льной 

является 

поставка 

продукции в 

установленн

ый срок 

(период) или 

ранее 

установленно

го срока 

(периода) 

если 
приемлемо  

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Срок (период) поставки продукции» (по методу 

«Оценка предпочтительности посредством однозначной 

числовой шкалы измерений», Тип 2): 

Б1,i – оценка предпочтительности i-й заявки по 

критерию «Срок (период) поставки продукции» в 

баллах: 

0 баллов – срок (период) поставки не соответствует 

установленному сроку  

5 баллов – поставка продукции в установленный 

срок (период) или ранее установленного срока 

(периода) если приемлемо. 

2. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтител

ьности 

заявки (№6) 

Статус 

участника 

отсутствуе

т 

В2 = 0,15 Предпочтите

льным 

является 

статус  

производител

я или 

официальног

о 

представител

я 

производител

я, 

официальног

о 

дистрибьюто

ра или 

официальног

о дилера 

100% товара 

являющегося 

предметом 
закупки. 

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Статус участника» (по методу «Оценка 

предпочтительности посредством однозначной числовой 

шкалы измерений», Тип 2): 

Б2,i – оценка предпочтительности i-й заявки по критерию 

«Статус участника» в баллах: 

5 баллов – производитель. 

2,5 балла – официальный представитель 

производителя, официальный дистрибьютор или 

официальный дилер. 

0 баллов –  иная категория (посредник). 
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3. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтител

ьности 

заявки (№6) 

Наличие 

сертификата 

менеджмента 

качества 

отсутствуе

т 

В3 = 0,05 Предпочтите

льным 

является 

наличие в 

заявке 

участника 

сертификата 

о 

соответствии 

системы 

менеджмента 

качества 

требованиям 

стандарта 

ГОСТ Р ИСО 

9001 (ISO 
9001). 

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Наличие сертификата менеджмента качества» (по 

методу «Оценка предпочтительности посредством 

однозначной числовой шкалы измерений», Тип 2): 

Б3,i – оценка предпочтительности i-й заявки по критерию 

«Наличие сертификата менеджмента качества» в 

баллах: 

В случае, если продукция однородная: 

Есть – 5 баллов 

Нет –  0 баллов 

 

В случае, если продукция неоднородная: 

2)      ∑   
       

где: 

Бn – оценка за сертификат менеджмента качества (5 

баллов) по n-ной группе продукции 

M – число групп продукции, отнесенных в 

документации о закупке к неоднородным. 

4. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтител

ьности 
заявки (№6) 

Финансовое 

состояние и 

обеспеченность 

финансовыми 

ресурсами  

отсутствуе

т 

В4 = 0,35 Чем выше 

объем 

выручки 
участника за 

предыдущий 

год, тем 

лучше заявка 

(до 

ограничиваю

щего 
предела). 

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Финансовое состояние и обеспеченность финансо-

выми ресурсами» (по методу «Математическая 

формула», Тип 1): 

       (
       

   
)*5 

где: 

Б4,i – оценка предпочтительности i-й заявки по 

критерию «Срок (период) поставки продукции» в 

баллах. 

Vi – Сумма выручки участника за предыдущий год, без 

НДС, руб. 

НМЦ – Начальная (максимальная) цена, без НДС, руб; 
5 – максимально возможный балл. 

Если сумма выручки участника за предыдущий год 
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больше или равна 100% начальной (максимальной) 

цены, Б4,i=1. 

Если сумма выручки участника за предыдущий год 

менее 50% начальной (максимальной) цены Б4,i=0. 

5. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтител

ьности 
заявки (№6) 

Успешный 

опыт 

выполнения 

поставок 

продукции, 

аналогичной 

предмету 

закупки  

отсутствуе

т 

 В5 = 0,35 Чем выше 

количество 

представлен

ных в 

заявке 

участника 

исполненны

х договоров 

и актов 

приема-

передачи к 

ним за 

__________ 

(указать 

определенн

ый период, 

например, 

за 2015 год 

или за три 

года, 

предшеству

ющих 

закупке), 
тем лучше 

заявка (до 

ограничиваю

щего 
предела). 

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Успешный опыт выполнения поставок продукции, 

аналогичной предмету закупки» (по методу 

«Математическая формула», Тип 1): 

Б5,i = Ni/Nmaх*5 

где: 

Б5,i – оценка предпочтительности i-й заявки по 

критерию «Успешный опыт выполнения поставок 

продукции, аналогичной предмету закупки» в баллах. 

Ni – количество представленных в i-й заявке 

участника исполненных договоров и актов приема-

передачи к ним количественный показатель по 

критерию участника 

Nmaх – максимальное количество представленных в 

заявках допущенных до оценки участников 

исполненных договоров и актов приема-передачи к 

ним; 
5 – максимально возможный балл. 

В случае если в составе заявки участника 

представлено более 10 договоров, такой участник 

получает максимально возможный балл равный 5, 

при этом в учет принимаются только 10 договоров 

такого участника. 

В случае если участник в составе заявки не 

предоставил ни одного договора, такой участник 

получает балл равный 0. 

6.  Неценовой 

нулевого 

уровня 

(обобщенны

й) 

Неценовая 

предпочтител

ьности 

заявки 

№№ 1-5 отсутствуе

т 

ВИТОГ = 

0,3 

Чем выше 

неценовая 

предпочтител

ьность, тем 

лучше заявка  

Расчет оценки предпочтительности по обобщенному 

критерию «Неценовая предпочтительности заявки»: 

                                          

             

где: 

БИТОГi  – рассчитанная оценка предпочтительности 
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i-й заявки по критерию «Неценовая предпочтительности 

заявки» в баллах; 

оценка неценовой предпочтительности i-й заявки в 

баллах.  

7. Ценовой 

нулевого 

уровня 
(частный) 

Цена 

договора 

отсутствует отсутствуе

т 

ВДОГОВОР  

= 0,7 

Чем меньше 

цена 

договора, тем 

выше 

предпочтител
ьность 

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Цена договора» (по методу ««Математическая 

формула», Тип 2): 

           
       

     
    

где: 

           – рассчитанная оценка предпочтительности 

i-й заявки по критерию «Цена договора» в баллах; 

ЦЕНАi – цена договора, указанная в i-ой заявке; 

ЦЕНАmin  – минимальная цена (из всех 

допущенных до стадии оценки заявок участников); 

5 – максимально возможный балл. 

Оценка предпочтительности заявок осуществляется в 

едином базисе сопоставления ценовых (стоимостных) 

предложений, установленном в документации о закупке: 

[указать «с учетом НДС» или «без учета НДС]. 

8. Итоговая оценка  заявки: Расчет итоговой оценки предпочтительности i-ой заявки: 

             
                                    

где: 

ОЦЕНКАЗАЯВКАi – рассчитанная итоговая оценка предпочтительности i-ой 

заявки в баллах; 

БИТОГi  – оценка предпочтительности i-й заявки по критерию «Неценовая 

предпочтительность заявки» в баллах; 

ВИТОГ – значимость (вес) критерия «Неценовая предпочтительность заявки» 

(0,3); 

ЦДОГОВОР,i оценка предпочтительности i-й заявки по критерию «Цена договора» в 

баллах; 

ВДОГОВОР – значимость (вес) критерия «Цена договора» (0,7); 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 2 (ПРИМЕР №2 – РАБОТЫ И УСЛУГИ) 

ПРИМЕР СТРУКТУРЫ КРИТЕРИЕВ ОЦЕНКИ (ДЛЯ ЗАКУПКИ РАБОТ И УСЛУГ) 

В данном примере устанавливается следующее долевое соотношение значимости критериев оценки: 

 

Вид критерия оценки Значимость (вес) критерия оценки 

Ценовой 70% (В =0,7) 

Неценовой 30% (В=0,3) 

Всего 100% (В=1) 
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Номер критерия оценки 

в структуре 

Вид критерия 

оценки 

Наименование критерия оценки Значимость 

критерия 
оценки 

Содержание 

частного критерия 
оценки 

Расчет оценки предпочтительности i-й заявки 

критерий 

оценки 

нулевого 
уровня 

критерий 

оценки первого 
уровня 

критерий 

оценки второго 
уровня 

1. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 
(№7) 

Успешный 

опыт 

выполнения 

поставок 

продукции, 

аналогичной 

предмету 

закупки  

отсутствует В1 = 0,10 Чем выше 

количество 

представленных в 

заявке участника 

исполненных 

договоров и актов 

приема-передачи к 

ним за __________ 

(указать 

определенный 

период, например, 

за 2015 год или за 

три года, 

предшествующих 

закупке), тем лучше 

заявка (до 

ограничивающего 
предела). 

Расчет оценки предпочтительности по частному 

критерию «Успешный опыт выполнения 

поставок продукции, аналогичной предмету 

закупки» (по методу «Математическая 

формула», Тип 1): 

Б1,i = Ni/Nmaх*5 

где: 

Б1,i – оценка предпочтительности i-й 

заявки по критерию «Успешный опыт 

выполнения поставок продукции, 

аналогичной предмету закупки» в баллах. 

Ni – количество представленных в i-й 

заявке участника исполненных договоров и 

актов приема-передачи к ним 

количественный показатель по критерию 

участника 

Nmaх – максимальное оцениваемое 

количество исполненных договоров и актов 

приема-передачи к ним (равное 10); 
5 – максимально возможный балл. 

В случае если в составе заявки участника 

представлено более 10 договоров, такой 

участник получает максимально 

возможный балл равный 5. 

В случае если участник в составе заявки не 

предоставил ни одного договора, такой 

участник получает балл равный 0. 

2. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 

(№7) 

Объем работ, 

выполняемых 

собственными 

силами 

отсутствует В2 = 0,10 Чем выше доля 

объема работ, 

выполняемых 

собственными 

силами, тем лучше 

заявка (до 

Расчет оценки предпочтительности по частному 

критерию «Объем работ, выполняемых 

собственными силами» (по методу 

«Математическая формула», Тип 1): 
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ограничивающего 
предела). 

     
         

  
    

Б2,i – оценка предпочтительности i-й 

заявки по критерию «Объем работ, 

выполняемых собственными силами» в 

баллах; 

Дi – величина оцениваемого объема 

работ, выполняемых собственными силами, 

указанная в i-ой заявке; 

ДПРЕД. – предельное значение 

оцениваемого параметра (объем работ, 

выполняемых собственными силами, меньше 

которого не может быть и заявка должна 

отклоняться), установленное в пункте [указать 

в скобках соответствующий пункт 

документации о закупке] документации о 

закупке; 

5 – максимально возможный балл. 

 

При оценке по данному подкритерию 

оценивается объем работ выполняемый 

Участником собственными силами (из форм, 

предусмотренных в документации о закупке) 

3. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 

(№7) 

Наличие 

необходимого 

количества 

сотрудников 

требуемой 

квалификаци

и, имеющих 

опыт 

оказания 

услуг, 

аналогичных 

предмету 

закупки 

отсутствует В3 = 0,30 Чем выше 

количество 

сотрудников 

требуемой 

квалификации, 

имеющих опыт 

оказания услуг, 

аналогичных 

закупки, тем лучше 
заявка. 

Расчет оценки предпочтительности по частному 

критерию «Наличие необходимого количества 

сотрудников требуемой квалификации, 

имеющих опыт оказания услуг, аналогичных 

закупки» (по методу «Математическая 

формула», Тип 1): 

     
           

   
    

Б3,i – оценка предпочтительности i-й 

заявки по критерию «Наличие необходимого 

количества сотрудников требуемой 

квалификации, имеющих опыт оказания 

услуг, аналогичных предмету закупки» в 

баллах; 

   i – величина оцениваемого 

количества сотрудников, указанная в i-ой 

заявке; 

   ПРЕД. – предельное значение 

оцениваемого параметра (количества 

сотрудников, меньше которого иметь 
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нежелательно), установленное в 

пункте [указать в скобках соответствующий 

пункт документации о закупке] документации 

о закупке; 

5 – максимально возможный балл. 

 

При оценке по данному подкритерию 

оцениваются сведения из формы («Справка о 

кадровых ресурсах») 

 

Пример формулирования требуемых 

квалификаций формы «Справка о кадровых 

ресурсах». 

 

Наличие квалифицированного инженерного 

персонала в штатном расписании, 

производителя работ с квалификационным 

удостоверением: 

не менее 4 специалистов (производитель 

работ 9р., мастер СМР-8р., инженер ПТО 

7р., инженер по контролю качества 7р.). 

 

Наличие квалифицированного рабочего 

персонала в штатном расписании, исходя из 

состава выполняемых работ (справка о 

составе и квалификации рабочих) не менее 

6 специалистов (Электросварщик ручной 

сварки 3р.-1чел.; Электрогазосварщик 4р.-1 

чел; Монтажник технологического 

оборудования и связанных с ним 

конструкций 4р.-2чел.; Электромонтажник 

по силовым сетям и электрооборудованию 

4р. – 1чел.; Электромонтер по ремонту и 

обслуживанию электрооборудования 5р.-

1чел.;) 
 

4. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 
(№7) 

Наличие у 

Участника 

материально-

технического 

обеспечения 

отсутствует В4 = 0,20 Предпочтительным 

является наличие в 

заявке участника 

сведений о наличии 

зарегистрированной 

Расчет оценки предпочтительности по частному 

критерию «Наличие у Участника 

материально-технического обеспечения 

(наличие  

необходимого оборудования и аппаратуры)» 
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(наличие  

необходимого 

оборудования 

и 

аппаратуры) 

электролаборатории 

с обязательным 

предоставлением 

свидетельства о   

регистрации,  

наличием 

лицензионного 

программного 

обеспечения для 

количественной 

обработки и 

интерпретации 

измерений 

(по методу «Оценка предпочтительности 

посредством однозначной числовой шкалы 

измерений», Тип 2): 

Б4,i – оценка предпочтительности i-й заявки по 

критерию «Наличие сертификата ме-

неджмента качества» в баллах: 

Есть – 5 баллов 

Нет –  0 баллов 

 

1. Наличие зарегистрированной 

электролаборатории с обязательным 

предоставлением свидетельства о   

регистрации. Обязательным требованием к 

такой лаборатории является наличие 

лицензионного программного обеспечения 

для количественной обработки и 

интерпретации измерений [указать 

требуемое программное обеспечение]. 

5. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 
(№7) 

Наличие у 

Участника 

документа, 

подтверждаю

щего 

соответствие 

системы 

менеджмента 

качества 

(СМК) 

требованиям 

ГОСТ 

[указать 

ГОСТ]. 

отсутствует  В5 = 0,10 Предпочтительным 

является наличие в 

заявке участника 

сертификата о 

соответствии 

системы 

менеджмента 

качества 

требованиям 

стандарта ГОСТ 
[указать ГОСТ]. 

Расчет оценки предпочтительности по частному 

критерию «Наличие у Участника документа, 

подтверждающего соответствие системы 

менеджмента качества (СМК) требованиям 

ГОСТ [указать ГОСТ]» (по методу «Оценка 

предпочтительности посредством однозначной 

числовой шкалы измерений», Тип 2): 

Б5,i – оценка предпочтительности i-й заявки по 

критерию «Наличие сертификата ме-

неджмента качества» в баллах: 

Есть – 5 баллов 

Нет –  0 баллов 

6 Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 
(№7) 

Отсутствие 

доказанных 

нарушений 

исполнения 

договорных 

обязательств 

к ранее 

заключенным 

договорам с 

ПАО 

отсутствует  В6 = 0,20  Расчет оценки предпочтительности по частному 

критерию «Отсутствие доказанных 

нарушений исполнения договорных 

обязательств к ранее заключенным 

договорам с АК «АЛРОСА» (ПАО)» (по 

методу «Оценка предпочтительности 

посредством однозначной числовой шкалы 

измерений», Тип 2): 

Б6,i – оценка предпочтительности i-й заявки по 
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«АЛРОСА-

Нюрба» 

критерию «Отсутствие доказанных 

нарушений исполнения договорных 

обязательств к ранее заключенным 

договорам  с ПАО «АЛРОСА-Нюрба»: 

Нет – 5 баллов (наличие не более 2 единиц 

«таблицы нарушений») 

Есть, несущественно – 3 балла (наличие от 3 до 5 

единиц «таблицы нарушений») 

Есть, существенно –– 0 баллов (наличие 6 и 

более единиц «таблицы доказанных 

нарушений») 

Под «доказанностью» нарушения 

принимается признание нарушения 

поставщиком в установленном 

законодательством или договором порядке, 

либо решением суда.  

 

Таблица доказанных нарушений 
№ п/п Вид подкритерия  

1. Нарушение срока поставки/срока 

оказания услуг контрагентом в течение 

трех предыдущих лет  для 
предусмотренного договором этапа или 

окончательного срока (кроме 

промежуточных сроков внутри этапов)  
– 3 единицы (за 2 и более нарушений) 

2. Нарушение срока поставки/срока 

оказания услуг контрагентом в течение 
трех предыдущих лет  для 

предусмотренного договором этапа или 

окончательного срока (кроме 
промежуточных сроков внутри этапов)  

– 2  единицы (до 2 нарушений 

включительно) 

3. Нарушение промежуточных сроков 

поставки/этапов оказания услуг  – 2 

единицы  (за 2 и более нарушений) 

4. Нарушение промежуточных сроков 

поставки/этапов оказания услуг  – 1 

единица (до 2 нарушений 
включительно) 
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5. Нарушения в исполнении обеспечения 

(банковской гарантии, поручительство) 

в части сроков предоставления и/или 
продления/замены в течение трех 

предыдущих лет – 1 единица (за любое 

количество нарушений) 

6. Односторонний отказ от оплаты ранее 
признанных поставщиком или судом  

штрафных санкций в пользу Общества 

в течение трех предыдущих лет 
(официальный отказ или неоплата в 

течение месяца после истечения срока) 
– 3 единицы (за любое количество 

нарушений) 

7. Обращение контрагента об изменении 

условий расчетов после подписания 
договора в течение трех предыдущих 

лет  – 1 единица  (за 2 и более 

нарушений) 

8. Расторжение договора с контрагентом 

по решению суда из-за нарушений со 

стороны контрагента, по иску ПАО 
«АЛРОСА-Нюрба» – 3 единицы 

9. Нарушение качества поставленной 

продукции/ качества оказанных услуг 

контрагентом в течение трех 
предыдущих лет – 3 единицы  (за 2 и 

более нарушений) 

10. Нарушение качества поставленной 
продукции/ качества оказанных услуг 

контрагентом в течение трех 

предыдущих лет –  2  единицы (до 2 
нарушений включительно) 

 

7.  Неценовой 

нулевого 

уровня 
(обобщенный) 

Неценовая 

предпочтител

ьности заявки 

№№ 1-6 отсутствует ВИТОГ = 0,3 Чем выше неценовая 

предпочтительность, 

тем лучше заявка  

Расчет оценки предпочтительности по 

обобщенному критерию «Неценовая 

предпочтительности заявки»: 

                                          

                     

где: 

БИТОГi  – рассчитанная оценка 

предпочтительности i-й заявки по критерию 

«Неценовая предпочтительности заявки» в 

баллах; 

оценка неценовой предпочтительности i-й 

заявки в баллах. 

8. Ценовой Цена договора отсутствует отсутствует ВДОГОВОР  = Чем меньше цена Расчет оценки предпочтительности по частному 
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нулевого 

уровня 

(частный) 

0,7 договора, тем выше 
предпочтительность 

критерию «Цена договора» (по методу 

««Математическая формула», Тип 2): 

           
       

     
    

 

где: 

           – рассчитанная оценка 

предпочтительности i-й заявки по критерию 

«Цена договора» в баллах; 

ЦЕНАi – цена договора, указанная в i-ой 

заявке; 

ЦЕНАmin  – минимальная цена (из всех 

допущенных до стадии оценки заявок 

участников); 

5 – максимально возможный балл. 

Оценка предпочтительности заявок 

осуществляется в едином базисе сопоставления 

ценовых (стоимостных) предложений, 

установленном в документации о закупке: 

[указать «с учетом НДС» или «без учета НДС]. 

9. Итоговая оценка  заявки: Расчет итоговой оценки предпочтительности i-ой заявки: 

             
                                    

где: 

ОЦЕНКАЗАЯВКАi – рассчитанная итоговая оценка предпочтительности i-ой 

заявки в баллах; 

БИТОГi  – оценка предпочтительности i-й заявки по критерию «Неценовая 

предпочтительность заявки» в баллах; 

ВИТОГ – значимость (вес) критерия «Неценовая предпочтительность заявки» 

(0,3); 

ЦДОГОВОР,i оценка предпочтительности i-й заявки по критерию «Цена договора» в 

баллах; 

ВДОГОВОР – значимость (вес) критерия «Цена договора» (0,7); 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 3 (ПРИМЕР №3 – МЕЛКАЯ ЗАКУПКА) 

ПРИМЕР СТРУКТУРЫ КРИТЕРИЕВ ОЦЕНКИ (ДЛЯ ЗАКУПКИ ПРОДУКЦИИ, ОСНОВНЫМ КРИТЕРИЕМ ОЦЕНКИ 

КОТОРОЙ ЯВЛЯЕТСЯ ЦЕНА) 

В данном примере устанавливается следующее долевое соотношение значимости критериев оценки: 

 

Вид критерия оценки Значимость (вес) критерия оценки 

Ценовой 90% (В =0,9) 

Неценовой 10% (В=0,1) 

Всего 100% (В=1) 
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Номер критерия оценки 

в структуре 

Вид критерия 

оценки 

Наименование критерия оценки Значимость 

критерия 
оценки 

Содержание 

частного критерия 
оценки 

Расчет оценки предпочтительности i-й заявки 

критерий 

оценки 

нулевого 
уровня 

критерий 

оценки первого 
уровня 

критерий 

оценки второго 
уровня 

1. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 
(№2) 

Срок (период) 

поставки про-

дукции 

отсутствует В1 = 1 Предпочтительной 

является поставка 

продукции в 

желательный срок 

(период) или ранее 

установленного 

срока (периода.  

Расчет оценки предпочтительности по частному 

критерию «Срок (период) поставки 

продукции» (по методу «Оценка 

предпочтительности посредством однозначной 

числовой шкалы измерений», Тип 2): 

Б1,i – оценка предпочтительности i-й 

заявки по критерию «Срок (период) поставки 

продукции» в баллах: 

0 баллов – срок (период) поставки позже 

желательного срока (но не позднее максимально 

возможного 

1 балл – поставка продукции в срок между 

минимально возможным сроком и двумя 

неделями до желательного срока.   

5 баллов – поставка продукции в желательный 

срок (период) или ранее в пределах двух недель 

включительно. 

Примечание: данный подход означает, что в 

документации о закупке должны 

устанавливаться три параметра:  желательный 

срок, минимально возможный и максимально 

возможный. Заявки, содержащие предложения 

со сроком ранее минимально возможного и  

позже максимально возможного должны 

отклоняться  до стадии оценки. 

2.  Неценовой 

нулевого 

уровня 

(обобщенный) 

Неценовая 

предпочтител

ьности заявки 

№ 1 отсутствует ВИТОГ = 0,1 Чем выше неценовая 

предпочтительность, 
тем лучше заявка 

Оценка предпочтительности по обобщенному 

критерию «Неценовая предпочтительности 

заявки» оценка совпадает с оценкой по 

критерию первого уровня иерархии          

Примечание: это так в данном конкретном 

случае, так как критерий первого уровня 

иерархии один с весом в 1, соответственно  

общая формула взвешенного суммирования 

означает умножение на 1 
3. Ценовой Цена договора отсутствует отсутствует ВДОГОВОР  = Чем меньше цена Расчет оценки предпочтительности по частному 
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нулевого 

уровня 

(частный) 

0,9 договора, тем выше 
предпочтительность 

критерию «Цена договора» (по методу 

««Математическая формула», Тип 2): 

           
       

     
    

 

где: 

           – рассчитанная оценка 

предпочтительности i-й заявки по критерию 

«Цена договора» в баллах; 

ЦЕНАi – цена договора, указанная в i-ой 

заявке; 

ЦЕНАmin  – минимальная цена (из всех 

допущенных до стадии оценки заявок 

участников); 

5 – максимально возможный балл. 

Оценка предпочтительности заявок 

осуществляется в едином базисе сопоставления 

ценовых (стоимостных) предложений, 

установленном в документации о закупке: 

[указать «с учетом НДС» или «без учета НДС]. 

4. Итоговая оценка заявки: Расчет итоговой оценки предпочтительности i-ой заявки: 

             
                                    

где: 

ОЦЕНКАЗАЯВКАi – рассчитанная итоговая оценка предпочтительности i-ой 

заявки в баллах; 

БИТОГi  – оценка предпочтительности i-й заявки по критерию «Неценовая 

предпочтительность заявки» в баллах; 

ВИТОГ – значимость (вес) критерия «Неценовая предпочтительность заявки» 

(0,1); 

ЦДОГОВОР,i оценка предпочтительности i-й заявки по критерию «Цена договора» в 

баллах; 

ВДОГОВОР – значимость (вес) критерия «Цена договора» (0,9); 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 4 (ПРИМЕР №4 – ОБЩИЙ) 

ПРИМЕР ДВУХУРОВНЕВОЙ СТРУКТУРЫ КРИТЕРИЕВ ОЦЕНКИ (ДЛЯ ЗАКУПОК СЛОЖНОЙ ПРОДУКЦИИ С 

РАСЧЕТОМ ДОЛИ ПРИВЛЕЧЕНИЯ СУБЪЕКТОВ МСП) 
Номер 

критерия 

оценки в 

структуре 

Вид критерия 

оценки 

Наименование критерия оценки Значимость 

критерия 
оценки 

Содержание 

частного критерия 
оценки 

Расчет оценки предпочтительности i-й заявки 

критерий 

оценки 

нулевого 

уровня 

критерий 

оценки первого 
уровня 

критерий 

оценки второго 
уровня 

1. Неценовой 

первого уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 
(№3) 

Срок 

исполнения 

обязательств 

по договору 

отсутствует  В1 = 0,6 Чем меньше 

предлагаемый срок 

исполнения 

обязательств по 

договору, тем выше 
предпочтительность 

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Срок исполнения обязательств по договору» (по методу 

«Математическая формула», Тип 1): 

     
         

      
    

где: 

Б1,i – оценка предпочтительности i-й заявки по 

критерию «Срок исполнения обязательств по договору» в 

баллах; 

Сi – величина оцениваемого срока исполнения 

обязательств по договору, указанная в i-ой заявке; 

СПРЕД. – предельное значение оцениваемого параметра 

(срок исполнения обязательств по договору), установленное 

в пункте [указать в скобках соответствующий пункт 

документации о закупке] документации о закупке; 

5 – максимально возможный балл. 

2. Неценовой 
первого уровня 

(обобщенный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 
(№3) 

Квалификаци

я участника 

№№2.1,2.2 В2 = 0,4 Чем выше 

квалификация 

участника, тем выше 
предпочтительность 

Расчет оценки предпочтительности по обобщенному 

критерию «Квалификация участника»: 

     (                       )  

где: 

Б2,i – оценка предпочтительности i-й заявки по 

критерию «Квалификация участника» в баллах; 

Б2.1,i – оценка предпочтительности частному 

критерию оценки второго уровня («Предпочтительность 

опыта работы») в баллах; 

В2.1 – значимость (вес) частного критерия оценки 

второго уровня («Предпочтительность опыта работы»), 

выраженная в диапазоне в долях от 0,01 до 1,00; 
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Б2.2,i – оценка предпочтительности по частному 

критерию оценки второго уровня («Доля привлечения 

субподрядных организаций для исполнения договора из 

числа субъектов МСП») в баллах; 

В2.2 – значимость (вес) частного критерия оценки 

второго уровня («Доля привлечения субподрядных 

организаций для исполнения договора из числа 

субъектов МСП»), выраженная в диапазоне в долях от 0,01 

до 1,00. 

2.1 Неценовой 
второго уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 

(№3) 

Квалификация 

участника 

(№2) 

Предпочтител

ьность опыта 

работы 

В2.1 = 0,75 Чем больше опыт 

(до оцениваемого 

предела), тем выше 

предпочтительность 

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Предпочтительность опыта работы» (по методу «Оценка 

предпочтительности посредством однозначной числовой 

шкалы измерений», Тип 2): 

Порядок осуществления оценки (значение оцениваемого 

параметра), в зависимости от предоставленных в i-ой заявке 

[указать необходимое: исполненных договоров / 

подписанных актов / и т.п.], подтверждающих опыт, 

требуемый в соответствии с документацией о закупке 

([указать в скобках соответствующий пункт документации 
о закупке]), на общую сумму: 

Б2.1,i = 0 – до [указать конкретную сумму и валюту, а 

также «с учетом НДС» / «без учета НДС»] 
(включительно); 

Б2.1,i = 1 – более [указать конкретную сумму и 

валюту, а также «с учетом НДС» / «без 

учета НДС»], но менее [указать 

конкретную сумму и валюту, а также «с 

учетом НДС» / «без учета НДС»] 
(включительно); 

Б2.1,i = 2 – более [указать конкретную сумму и 

валюту, а также «с учетом НДС» / «без 

учета НДС»], но менее [указать 

конкретную сумму и валюту, а также «с 

учетом НДС» / «без учета НДС»] 
(включительно); 

Б2.1,i = 3 – более [указать конкретную сумму и 

валюту, а также «с учетом НДС» / «без 

учета НДС»], но менее [указать 

конкретную сумму и валюту, а также «с 

учетом НДС» / «без учета НДС»] 
(включительно); 
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Б2.1,i = 4 – более [указать конкретную сумму и 

валюту, а также «с учетом НДС» / «без 

учета НДС»], но менее [указать 

конкретную сумму и валюту, а также «с 

учетом НДС» / «без учета НДС»] 
(включительно); 

Б2.1,i = 5 – от [указать сумму и валюту, а также «с 

учетом НДС» / «без учета НДС»] и выше; 

где: 

Б2.1 – рассчитанная оценка предпочтительности i-й 

заявки по критерию «Предпочтительность опыта работы» 

в баллах. 

Опыт, несоответствующий установленным в документации о 

закупке требованиям ([указать в скобках соответствующий 
пункт документации о закупке]), не оценивается. 

Шкала оценок от 0 до 5 баллов. 

2.2 Неценовой 

второго уровня 

(частный) 

Неценовая 

предпочтитель

ности заявки 
(№3) 

Квалификация 

участника 
(№2) 

Доля 

привлечения 

субподрядчик

ов / 

соисполнител

ей для 

исполнения 

договора из 

числа 

субъектов 

МСП 

В2.2 = 0,25 Чем на большую 

долю привлекается 

субподрядчики / 

соисполнители для 

исполнения 

договора из числа 

субъектов МСП, тем 

выше 
предпочтительность 

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Доля привлечения субподрядных организаций для 

исполнения договора из числа субъектов МСП» (по 

методу «Математическая формула», Тип 1): 

       
         

  
    

где: 

Б2.2,i – оценка предпочтительности i-й заявки по 

критерию «Доля привлечения субподрядчиков / 

соисполнителей для исполнения договора из числа 

субъектов МСП» в баллах; 

Mi – величина оцениваемого параметра (процент 

от общей стоимости договора, который будет выполняться 

привлекаемыми участником субподрядчиков / 

соисполнителей из числа субъектов МСП), указанная в i-ой 

заявке; 

MПРЕД. – предельное значение оцениваемого параметра 

(минимальный процент от общей стоимости договора, 

который должен выполняться привлекаемыми 

субподрядчиками / соисполнителями из числа субъектов 

МСП), установленное в пункте [указать в скобках 

соответствующий пункт документации о закупке] 

документации о закупке; 

5 – максимально возможный балл. 

3.  Неценовой Неценовая №№ 1, 2 В составе №№ ВИТОГ = 0,3 Чем выше неценовая Расчет оценки предпочтительности по обобщенному 
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нулевого 

уровня 

(обобщенный) 

предпочтител

ьности заявки 

1,2 предпочтительность, 
тем лучше заявка 

критерию «Неценовая предпочтительности заявки»: 

                          

где: 

БИТОГi  – рассчитанная оценка предпочтительности i-й 

заявки по критерию «Неценовая предпочтительности 

заявки» в баллах; 

оценка неценовой предпочтительности i-й заявки в баллах; 

Б1,i – рассчитанная оценка предпочтительности по 

критерию оценки «Срок исполнения обязательств по 

договору» в баллах; 

В1 – значимость (вес) критерия оценки «Срок 

исполнения обязательств по договору» (0,6); 

Б2,i – рассчитанная оценка предпочтительности по 

критерию оценки «Квалификация участника» в баллах; 

В2 – значимость (вес) критерия оценки 

«Квалификация участника» (0,4). 

4. Ценовой 

нулевого 

уровня 
(частный) 

Цена договора отсутствует отсутствует ВДОГОВОР  = 

0,7 

Чем меньше цена 

договора, тем выше 
предпочтительность 

Расчет оценки предпочтительности по частному критерию 

«Цена договора» (по методу ««Математическая формула», 

Тип 1): 

           
         

   
    

где: 

           – рассчитанная оценка предпочтительности 

i-й заявки по критерию «Цена договора» в баллах; 

ЦЕНАi – цена договора, указанная в i-ой заявке; 

НМЦ – начальная (максимальная) цена договора, 

установленная в пункте [указать в скобках 

соответствующий пункт документации о закупке] 

документации о закупке; 

5 – максимально возможный балл. 

Оценка предпочтительности заявок осуществляется в едином 

базисе сопоставления ценовых (стоимостных) предложений, 

установленном в документации о закупке: [указать 

«с учетом НДС» или «без учета НДС]. 
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 Итоговая оценка  заявки: Расчет итоговой оценки предпочтительности i-ой заявки: 

             
                                    

где: 

ОЦЕНКАЗАЯВКАi – рассчитанная итоговая оценка предпочтительности i-ой заявки в баллах; 

БИТОГi  – оценка предпочтительности i-й заявки по критерию «Неценовая 

предпочтительность заявки» в баллах; 

ВИТОГ – значимость (вес) критерия «Неценовая предпочтительность заявки» (0,3); 

ЦДОГОВОР,i оценка предпочтительности i-й заявки по критерию «Цена договора» в баллах; 

ВДОГОВОР – значимость (вес) критерия «Цена договора» (0,7); 

 

 

 

 

 


